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Ce formulaire est à compléter intégralement. Toutes les questions marquées d'un astérisque (*) sont obligatoires. Les informations transmises sont strictement confidentielles et utilisées uniquement dans le cadre de l'instruction de votre candidature.
Le dépôt d’un dossier de candidature vaut acceptation pleine et entière du règlement de l’appel à projets, disponible sur le site de Digital Valley.
Ce document est à renvoyer avant le 1er mai à incubateur@digital-valley.fr 
IDENTIFICATION DU PROJET

1. Nom de votre start-up / projet / solution *
	



2. Adresse email de contact *
	



3. Nom et prénom du porteur de projet *
	



4. Numéro de téléphone *
	





THÉMATIQUE ADRESSÉE

5a. Dans quelle(s) thématique(s) s'inscrit votre projet / solution ? *
Cochez la case correspondante
	☐ Santé / E-santé
	☐ Réindustrialisation / Industrie 4.0
	☐ Agriculture / Agrotech
	☐ Développement durable / Economie circulaire

	☐ Décarbonation / Transition énergétique
	☐ Cybersécurité / Souveraineté numérique
	☐ Autre
	



Si autre, précisez :
	


5b. Ancrage ‘’numérique responsable’’ *
Indiquez en quoi votre projet s’inscrit dans une démarche de numérique responsable ou vertueux
	

	

	

	






JURIDIQUE & RÉGLEMENTAIRE

6. Statut juridique et choix de structure *
Cochez la case correspondante
	☐ SAS
	☐ SARL
	☐ SA
	☐ Auto-entrepreneur

	☐ Association
	☐ Pas encore créée
	☐ En cours de création
	☐ Autre



7. Si une société a été créée / immatriculée, merci de nous communiquer les informations suivantes : Dénomination sociale, SIREN, date d'immatriculation, siège social
	

	

	



8. Capital social / fonds propres *
Indiquez le montant du capital social et/ou des fonds propres actuels
	

	





PROPOSITION DE VALEUR

9. On vend QUOI ? *
Décrivez le produit ou service proposé
	

	

	

	



10. On vend à QUI ? *
Décrivez votre cible client principale
	

	

	





PROBLÉMATIQUE ADRESSÉE

11. Quelle est votre problématique ? *
Décrivez le problème concret que vous résolvez
	

	

	

	



12. Qui rencontre cette problématique ? *
Profil, secteur, volumétrie estimée
	

	

	





SOLUTION APPORTÉE

13. Quelle est votre solution ? *
Décrivez votre produit / service en détail
	

	

	

	

	



14. À quel stade de développement en êtes-vous ? *
Cochez la case correspondante
	☐ Idée / Concept (pas encore de prototype)
	☐ Prototype / maquette fonctionnelle
	☐ MVP (produit minimum viable, testé en conditions réelles)

	☐ Produit commercialisé / premiers clients
	☐ Produit en phase de croissance
	



Précisez brièvement votre avancement et les prochaines étapes prévues :
	

	

	






ÉTAT DE L'ART ET CONCURRENCE

15. Quelles sont les solutions qui existent actuellement sur le marché ? *
Listez les alternatives existantes, même partielles
	

	

	

	



16. Quels sont les noms de vos concurrents directs ? *
	

	

	






MARCHÉ – MODÈLE ÉCONOMIQUE

17. À quels segments de clientèles est destinée votre solution ? *
Cochez toutes les cases applicables
	☐ B2B (entreprises)
	☐ B2C (grand public)
	☐ B2B2C
	☐ Secteur public

	☐ Associations / ONG
	☐ Professions libérales
	☐ Collectivités
	☐ Autre



Si autre, précisez :
	



18. Quelle est la taille de marché estimée ?  *
Cochez la case correspondante
	☐ Locale / régionale
	☐ Nationale
	☐ Européenne
	☐ Mondiale



Précisez votre estimation chiffrée si disponible :
	

	



19. Comment générez-vous des revenus ? *
Décrivez votre modèle économique : abonnement, licence, commission, freemium, vente directe…
	

	

	

	






STRATÉGIE DE DÉVELOPPEMENT

20. Quelle est votre stratégie de mise sur le marché, de croissance et de partenariats ? *
	

	

	

	



21. Quels sont vos canaux de distribution ? *
Direct, indirect, digital, physique…
	

	

	





ÉQUIPE

22. Qui sont les fondateurs ? *
Prénom, nom, rôle dans le projet
	

	

	



23. Avez-vous des associés ? *
	☐ Oui
	☐ Non



  ↳ Si oui : Précisez leur identité et leur rôle :
	

	





FINANCE — PRÉVISIONNELS FINANCIERS

24. Quels sont vos prévisionnels financiers ? *
Chiffre d'affaires prévisionnel sur 3 ans, hypothèses retenues
	

	

	

	

	



25. Quels sont vos besoins de financement et votre plan de financement ? *
Montants, sources envisagées, calendrier
	

	

	

	





VOS MOTIVATIONS

26. Êtes-vous prêt(e)(s) à vous installer physiquement au sein du bâtiment Aliénor à Périgueux ? *
Condition sine qua non de participation au programme
	☐ Oui
	☐ Non



27. Quel est l’impact territorial attendu de votre projet en Dordogne / Nouvelle-Aquitaine ? *
Décrivez notamment votre ancrage local actuel ou envisagé, vos perspectives de création d’emploi à 1 an et à 3 ans, toute retombée économique ou sociale attendue sur le territoire
	

	

	

	

	




28. Pourquoi candidatez-vous et quelle est votre attente vis-à-vis de Digital Valley et de ses partenaires ? *
	

	

	

	

	



29. Comment avez-vous entendu parler de cet appel à projets ?  *
Cochez toutes les cases applicables
	☐ Réseaux sociaux
	☐ Site web
	☐ Bouche à oreille
	☐ Partenaire / prescripteur

	☐ Presse / média
	☐ Événement
	☐ Email / newsletter
	☐ Autre
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